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INTRODUCCION A COSTOS

e  Elegresado esté capacitado para:
Registrar operaciones en los libros contables de un ente.

®  Participar en la preparacién de la exposicion de la informacién contable de
cualquier tipo de organizacion.

®  Participar en la planeacion, organizacion, direccién y control de las funciones
administrativas de una compafiia.

e  Asesorar a contribuyentes sobre aspectos formales de la actuacion que deben tener
frente a los organismos fiscales.

Facturar operaciones y participar en la confeccidn de documentos comerciales.
Realizar calculos financieros sobre intereses y descuentos.
Colaborar en la confeccion de presupuestos y evaluar su ejecucion.

Participar en la liquidacion de los impuestos: IVA, Monotributo, Ingresos Brutos y
Comercio e Industria.

El egresado es un profesional con conocimientos especificos sobre la gestion de
relaciones con los clientes y con los equipos de trabajo que conforman los equipos
de ventas de una empresa.

Cuenta principalmente con capacidades para planificar, organizar, dirigir,
supervisar y controlar equipos de ventas.

El titulo de Técnico en Direccidn de Equipos de Ventas que dicta la Universidad
Siglo 21 se orienta a la puesta en practica de las herramientas y técnicas de trabajo
en equipo: liderazgo, negociacion, manejo de grupos, contabilidad y finanzas,
recursos humanos, calidad, marketing y logistica. Para desempefiar las tareas a su
cargo, cuenta con una base de conocimientos tedricos de soporte que le permiten

discernir qué herramienta utilizar en cada caso, su utilidad y su importancia.
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